® hobocom

IT-Losungen fiir Medizin und Business.

Sie mdchten mal etwas anderes als Standard IT Produkte vertreiben?

DANN SUCHEN WIR SIE!

AT

Wir suchen zum nachstmdoglichen Zeitpunkt in Vollzeit

Vertriebsmitarbeiter im Innendienst (m/w/d) Kaufmann fiir IT-Systemmanagement oder vergleichbar

Mehr Zeit fur Patienten durch eine volldigitale Praxis! Das ist unsere Mission, die wir gemeinsam mit unseren Kunden und
Mitarbeitenden Realitat werden lassen. Wir engagieren uns mit Leidenschaft und Professionalitat fur zukunftsweisende
IT-Losungen fur Medizin und Business. Wir agieren als ganzheitlicher Dienstleister, der daflir Sorge tragt, dass die IT sicher
lauft und so FreirAume schafft fur Aufgaben, die den Menschen am Herzen liegen.

Wir bieten Ihnen

* Einen unbefristeten Arbeitsvertrag und eine zukunfts-
sichere Job-Perspektive mit Wachstumspotential ist
selbstverstandlich

« Maoglichkeiten, sich eigenverantwortlich einzubringen
und zu entwickeln

* Interessante und anspruchsvolle Aufgaben in der
Kundenbetreuung

* Wir bilden Sie weiter (durch bezahlte
Schulungsmafinahmen)

» Eigenverantwortliches Arbeiten

« Umfangreiche Aus- und Weiterbildungsmdglichkeiten

« Teamarbeit mit kompetenten, motivierten und
sympathischen Kollegen bei flachen Hierarchien in
einem dynamischen Umfeld

* Flexible Arbeitszeiten und Homeofficeangebot

» Eine angemessene Vergutung mit Bonussystem

« Jobrad, Krankenzusatzversicherung u.v.m

Ihr zukUnftiges Aufgabengebiet

Betreuung unserer Kunden jeweils in den Bereichen:

* IT-Businesslosungen

» IT-Securitylésungen

* Medical IT-Hardware

+ PVS-Software

* Neukundenakquise

* Gezielte Bedarfsermittlung mit dem Kunden und
Angebotserstellung

* Telefonische Betreuung unserer Kunden

lhr Profil

* Sie verflgen Uber gute IT-Kenntnisse
« Sie verfugen Uber Vertriebserfahrung
» Selbstandiges, zielorientiertes Arbeiten,
planerische Vorgehensweise unter
wirtschaftlichen Aspekten
» Sie arbeiten stets kundenorientiert und
zeichnen sich durch eine zielorientierte Arbeitsweise
und Teamfahigkeit aus

« Dabei gehen Sie mit Leidenschaft und Engagement
an herausfordernde Fragestellungen heran
und setzen ldeen effizient und strukturiert um

* Freundliches und selbstsicheres Auftreten

« Die Bereitschaft sich weiterentwickeln zu wollen

= Flexibilitat und Mobilitat

Das ist uns sehr wichtig

Wir stehen fiir offene und ehrliche Kommunikation und
streben langfristige Beziehungen an, die von gegenseiti-
gem Respekt und Vertrauen gepragt sind. Unser Umgang
untereinander, unser Umgang mit Kunden und Geschafts-
partnern, aber auch unser Engagement in der Gesellschatft,
sind maf3geblich geleitet von den Werten Menschlichkeit,
Zuverlassigkeit und Leistungsbereitschaft. Wenn Sie unser
Team bereichern mochten, sollten Ihnen diese Werte genau-
so wichtig sein wie uns.

UBER UNS
Wir sind zentraler Ansprechpartner rund

Onboarding & Flughdhe um mafgeschneiderte IT-Losungen fir
. L . N . Mediziner und Unternehmen.

Als neues Mitglied im Team mdéchten Sie schnell auf Flughthe kommen. Dazu ist es

wichtig, dass Sie unsere Ablaufe und unsere Software erlernen. Deshalb sichern wir Unser Portfolio umfasst Praxisverwaltungs-

Ihnen in den ersten Wochen eine intensive Einarbeitung zu. Mit jeder Woche ken- systeme fiir Arztpraxen sowie Systeme zur

nen Sie sich besser im System aus und l6sen die Fragen der Kunden selbststandig.

Am Ende jeden Tages fragen Sie sich: Schon Feierabend?

digitalen Bild- und Befundverteilung fur
radiologische Einrichtungen. Im Business-
Sektor stellen wir Unternehmen in Wirt-
schaft und Industrie wirtschaftliche und

Ihre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen senden Sie bitte mit Angaben zu effiziente IT-L6sungen sowie kompetente

Ihren Gehaltsvorstellungen per E-Mail an Yvonne Conconi — jobs@nobocom.de

Schulungen und Support bereit.
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